PLAN ZAJEC DLA Il ROKU I STOPNIA
unek: ZARZADZANIE

iery
Semestr letni, rok akademicki 2025/2026, studia niestacjonarme

‘Grupa 1: Specialnosé Nowoczesne

| Grupa 2: Specjalnoéé HR business partner

upa 3: Specialnoé¢ Nowoczesny marketing

Grupa 4: Specialnosé Inwestycie |

Data Godziny Przedmiot / sala
800930
9451115
130 COACHING I MENTORING - éwiczenia - 30A
26025080TA 144 COACHING T MENTORING - éwiczenia - 30A WYCENA NIERUCHOMOSCI - & 546
- COACHING I MENTORING - éwiczenia - 30A WYCENA NIERUCHOMOSCI - & 546
% WYCENA NIERUCHOMOSCI - wyklad/cwiczenia s 46
- RODLA FINANSOWANIA ROZWOJU PRZEDSIEBIORSTW - ¢ -118 WSPOLCZESNE KONCEPCJE W HRM - ¢ -5.55 WYCENA NIERUCHOMOSCI - 546
94511 RODLA FINANSOWANIA ROZWOJU PRZEDSIEBIORSTW B 118 WSPOLCZESNE KONCEPCIE W HRM - B 555 WYCENA NIERUCHOMOSCI - & 546
103 NIEDZIELA 1130-13.00 RODLA FINANSOWANIA ROZWOJU PRZEDSIEBIORSTW - wyklad éwiczenia - 118 WSPOLCZESNE KONCEPCIE W HRM - ' 55 WYCENA NIERUCHOMOSCI - wyklad/Gwiczenia —5.46
13151445 RODLA FINANSOWANIA ROZWOJU PRZEDSIEBIORSTW B 18 PRAWO PRACY - wyklad -s1II
15.00-16.30 PRAWO PRACY - wyklad - 1T
16451815
800930 RODLA FINANSOWANIA ROZWOJU PRZEDSIEBIORSTW —wyklad éwiczenia - 118
9451115 RODLA FINANSOWANIA ROZWOJU PRZEDSIEBIORSTW B 18
703S0BOTA 1130-13.00 RODLA FINANSOWANIA ROZWOJU PRZEDSIEBIORSTW - wkladéwiczenia - 118
13151445 RODLA FINANSOWANIA ROZWOJU PRZEDSIEBIORSTW B 18
15.00-16.30
16451815
800930 WSPOLCZESNE KONCEPCIE W HRM - wyklad/cwiczenia -5.46 HANDEL ELEKTRONICZNY -
9.45-1115 WSPOLCZESNE KONCEPCJE W HRM - ¢ -5.46 HANDEL ELEKTRONICZNY -
503 NIEDZIELA 1130-13.00 WSPOLCZESNE KONCEPCIE W HRM - wyklad/cwiczenia -5.46 HANDEL ELEKTRONICZNY -
13151445
15.00-16.30 Seminarium magisterskie
16451815
800-930 ZRODLA FINANSOWANIA ROZWOJU PRZEDSIEBIORSTW - wyklad/éwiczenia - 118 NEGOCJACIE W OTOCZENIU WIELOKULTUROWYM - -46 STRATEGIE FINANSOWANIA INWESTYCJI - DORADZTWO - wykiad - .40 co 845
9451115 ZRODLA FINANSOWANIA ROZWOJU PRZEDSIEBIORSTW - wyklad/éwiczenia - 118 NEGOCJACIE W OTOCZENIU WIELOKULTUROWYM - wyklad/éwiczenia - 46 STRATEGIE FINANSOWANIA INWESTYCJI - DORADZTWO - wyklad - .40
14.03 SOBOTA 1130-13.00 ZRODLA FINANSOWANIA ROZWOJU PRZEDSIEBIORSTW - wyklad éwiczenia - 118 NEGOCJACIE W OTOCZENIU WIELOKULTUROWYM - -46 STRATEGIE FINANSOWANIA INWESTYCJI - DORADZTWO - wyklad - 5.40
13151445 NEGOCJACJE W OTOCZENIU WIELOKULTUROWYM - 46
15.00-16.30 NEGOCIACIE W OTOCZENIU WIELOKULTUROWYM - ¢ a6
16451815 NEGOCJACIE W OTOCZENIU WIELOKULTUROWYM _ a6
800-930 NEGOCIACIE W OTOCZENIU WIELOKULTUROWYM - E a6 STRATEGIE FINANSOWANIA INWESTY CJ1 - DORADZTWO - wykfad - 5. 29A
9451115 NEGOCJACIE W OTOCZENIU WIELOKULTUROWYM - 46 STRATEGIE FINANSOWANIA INWESTYCJ1 - DORADZTWO - wyklad -s. 29A
11.30-13.00 NEGOCIACIE W OTOCZENIU WIELOKULTUROWYM - ¢ 46
1503 NIEDZIELA 1315-14.45 NEGOCJACIE W OTOCZENIU WIELOKULTUROWYM - 46
15.00-16.30 NEGOCIACIE W OTOCZENIU WIELOKULTUROWYM - E 46
16451815 NEGOCJACIE W OTOCZENIU WIELOKULTUROWYM _ 46
800-930 MARKETINGOWE ZARZADZANIE PRZEDSIEBIORSTWEM - Gwiczenia - 16 WSPOLCZESNE KONCEPCIE W HRM - wyklad/cwiczenia - .46 NEGOCIACIE W OTOCZENIU WIELOKULTUROWYM - wyklad/éwiczenia - 118 Zajecia zaczynajq si¢ o §:45
9451115 MARKETINGOWE ZARZADZANIE PRZEDS STWEM - éwiczenia - 16 "WSPOLCZESNE KONCEPCJE W HRM - & 46 NEGOCIACIE W OTOCZENIU WIELOKULTUROWYM - 18
21.03S0BOTA 11.30-13.00 STRATEGIE PRODUKTU I MARKI - twiczenia - 16 WSPOLCZESNE KONCEPCIE W HRM - B 546 INWESTYCIE ZAGRANICZNE. STRATEGIE INTERNACJONALIZACJI - —S29A
1315-14.45 s IE PRODUKTU [ MARKI - éwiczenia - 16 COACHING I MENTORING - éwiczenia - 46 INWESTYCJE ZAGRANICZNE. STRATEGIE INTERNACIONALIZACII - TN
15.00-16.30 STRATEGIE PRODUKTU I MARKI - éwiczenia - 16 Zaiecia kocza s 0 15:45 COACHING I MENTORING - éwiczenia - 46 INWESTYCIE ZAGRANICZNE. STRATEGIE INTERNACJONALIZACJI - —s29A
16451815 COACHING I MENTORING - éwiczenia - 46 INWESTYCJE ZAGRANICZNE, STRATEGIE INTERNACJONALIZACII - 529
8.00-930 “TRIZ - METODYKA KREOWANIA PRAGMATY CZNYCH ROZWIAZAN - Gwiczenia - 29A Zajeela zaczynaja sic o 8:45 MARKETING MIEDZYNARODOWY - wvklad - 46 INWESTYCIE ZAGRANICZNE. STRATEGIE INTERNACIONALIZACJI - & VI 845
9451115 TRIZ - METODYKA KREOWANIA PRAGMATYCZNYCH ROZWIAZAN - a-20A MARKETING MIEDZYNARODOWY - wyklad - 46 INWESTYCJE ZAGRANICZNE. STRATEGIE INTERNACIONALIZACII - s VI
22,03 NIEDZIELA 11.30-13.00 TRIZ - METODYKA KREOWANIA PRAGMATYCZNYCH ROZWIAZAN - Gwiczenia - 20A MARKETING MIEDZYNARODOWY - wvklad - 46 INWESTYCIE ZAGRANICZNE. STRATEGIE INTERNACJONALIZACJI - sV
1315-14.45 MARKETING MIEDZYNARODOWY - wyklad - 46 INWESTYCJE ZAGRANICZNE. STRATEGIE INTERNACIONALIZACII - Y]
15.00-16.30 MARKETING MIEDZYNARODOWY - wvklad - 46
1645-18.15 MARKETING MIEDZYNARODOWY - wyklad - 46
800-930 ZRODLA FINANSOWANIA ROZWOJU PRZEDSIEBIORSTW & 16 Zaiccia zaczynaia sic 0 8:45 PRAWO PRACY — wyklad - IX Zaiecia zaczvnaia sic 0 545
9.45-11.15 ZRODLA FINANSOWANIA ROZWOJU PI S| TW - -16 PRAWO PRACY - wyklad - .1X
28.03S0BOTA 11.30-13.00 ZRODLA FINANSOWANIA ROZWOJU PRZEDSIEBIORSTW - wyklad 16 PRAWO PRACY - wyklad - 51X
13.15-14.45 TRIZ - METODYKA KREOWANIA PRAGMATYCZNYCH ROZWIAZAN - éwiczenia - 16 COACHING I MENTORING - éwiczenia - 128 WYCENA NIERUCHOMO! 546
15.00-16.30 TRIZ - METODYKA KREOWANIA PRAGMATYCZNYCH ROZWIAZAN - Guiczenia - 16 COACHING I MENTORING - éwiczenia - 128 WYCENA NIERUCHOMO! 46
1645-18.15 COACHING I MENTORING - éwiczenia - 128 WYCENA NIERUCHOMO! 546
800-930 HANDEL ELEKTRONICZNY - & 28A WYCENA NIERUCHOMO! 46
9451115 HANDEL ELEKTRONICZNY - B 280 WYCENA NIERUCHOMO! 546
20,03 NIEDZIELA 11.30-13.00 HANDEL ELEKTRONICZNY - 284 WYCENA NIERUCHOMOSCI 46
13.15-14.45
15.00-16.30 Seminarium magisterskie
1645-18.15
800-930
9451115
404 SOBOTA 11301300
13.15-14.45
15.00-16.30
1645-18.15
800-930
9451115
504 NIEDZIELA 11301300
13.15-14.45
15.00-16.30
16451815
800930 COACHING T MENTORING - éwiczenia - 128 Zajec Sig 8:45
9451115 COACHING I MENTORING - éwiczenia - 128
11.045080TA 1130130 COACHING I MENTORING - éwiczenia - 128 _
1315144 WYCENA NIERUCHOMOSCI - 128
15.00-16.3 WYCENA NIERUCHOMOSCI - S128
16.45-18.1 WYCENA NIERUCHOMOSCI - 128
-9.30 KONFLIKT INEGOCJACJE W PRAKTYCE MENEDZERA HR - & 127 HANDEL ELEKTRONICZNY - WYCENA NIERUCHOMOSCI - & 546
451115 KONFLIKT I NEGOCIACJE W PRAKTYCE MENEDZERA HR - wyklad/éwiczenia - 127 HANDEL ELEKTRONICZNY - B 2 WYCENA NIERUCHOMOSCI - & 546
1204 NIEDZIELA i jiz KONFLIKT NEGOCJACJE W PRAKTYCE MENEDZERA HR - 127 HANDEL ELEKTRONICZNY - WYCENA NIERUCHOMOSCI - 546
15.00-16.3 Seminarium magisterskie
16.45-18.1
930 INWESTYCIE ZAGRANICZNE, STRATEGIE INTERNACJONALIZACII -
9451115 INWESTYCIE ZAGRANICZNE. STRATEGIE INTERNACIONALIZACJ -
18,04 S0BOTA 11301301 INWESTYCIE ZAGRANICZNE. STRATEGIE INTERNACIONALIZACIL -
1315144 WYCENA NIERUCHOMOSCI - 46
15.00-16.3 YCENA NIERUCHOMOSCI 46
16.45-18.1 WYCENA NIERUCHOMOSCI - 46 koi 17:30
-930 MARKETINGOWE ZARZADZANIE P} TWEM _Gwiczenia - 28 czynaig sic o 8:45 KONFLIKT NEGOCJACJE W PRAKTYCE MENEDZERA HR - & 127 WYCENA NIERUCHOMOSCI 46
451115 MARKETINGOWE Z. P ORSTWEM - éwiczenia - 28A KONFLIKT [ NEGOCJACJE W PRAKTYCE MENEDZERA HR - wyklad éwiczenia - 127 WYCENA NIERUCHOMOSCI - 46
16,04 NIEDZIELA -13.0 MARKETINGOWE Z P ORSTWEM - Gwiczenia - 28A KONFLIKT NEGOCJACJE W PRAKTYCE MENEDZERA HR - & 127 INWESTYCIE ZAGRANICZNE, STRATEGIE INTERNACJONALIZACII -
144 STRATEGIE PRODUKTU T MARKI - Cwiczenia - 28A INWESTYCIE ZAGRANICZNE. STRATEGIE INTERNACIONALIZACJI -
- STRATEGIE PRODUKTU | MARKI - Gwiczenia - 28A INWESTYCJE ZAGRANICZNE, STRATEGIE INTERNACJONALIZACII -
5
25.04 SOBOTA -
X KONFLIKT [NEGOCJACJE W PRAKTYCE MENEDZERA HR - wyklad éwiczenia - 127
45 KONFLIKT [ NEGOCJACJE W PRAKTYCE MENEDZERA HR - wyklad/wiczenia - 127
5 KONFLIKT [ NEGOCJACJE W PRAKTYCE MENEDZERA HR - wyklad éwiczenia - 127
2604 NIEDZIELA .
16,3
181
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PRZEDMIOTY DLA WSZYSTKICH SPECJALNOSCI

SEMINARIUM MAGISTERSKIE (30 godz. éw.)

prof. Dr hab.. Wiodzimierz Karaszewski, dr Maria Kola-Bezka, dr Monika Maksim: dr Katarzyna Liczmariska-Kopeewicz;

dr Magdalena Kuczmarska; dr Barbara Jozefowicz dr Pawel Ceglinski: dr Pawel Brzustewicz
Seminaria beda odbywaly sie w terminach ustalonyeh przez prowadzacego.

Grupa 1: SPECJALNOSC NOWOCZESNE ZARZADZANIE PRZEDSIEBIORSTWEM

ODLA FINANSOWANIA ROZWOJU PRZEDSIEBIORSTW (9 godz. wyki./ 18 godz. éw.)
‘Wyklad, éwiczenia gr.1: dr Agnieszka Kus (zal./zal)

ECTS
10

TRIZ - METODYKA KREOWANIA PRAGMATYCZNYCH ROZWIAZAN (9¢w.)
Cwiczenia . 1: dr Angelika Parika (zal.)

Grupa 2: SPECJALNOSC HR BIZNES PARTNER




PRAWO PRACY (9 godz. wykl)
‘Wyklad: Dr hab.. Jan Pigtkowski, prof.. UMK (zal.)

CCOACHING I MENTORING (27 godz. éw.)
Cwiczenia: mar Kazmierczak Marta (zal.)

WSPOLCZESNE KONCEPCIE W HRM (9 godz. wykl/ 9 godz. éw.)
‘Wyklad i éwiczenia: dr hab. Kamil Zawadzki, prof. UMK (zal)

KONFLIKT INEGOCJACJE W PRAKTYCE MENEDZERA HR (9 godz. wykl./ 9 godz. &
Wyklad i éwiczenia: dr Jolanta Jaworska (zal /zal.)

Grupa 3.: SPECIALNOSC NOWOCZESNY MARKETING

HANDEL ELEKTRONICZNY (9 zodz. wykl/ 9 godz. éw)
‘Wyklad i éwiczenia: dr Pawel Brzustewicz (zal /zal)

NEGOCJACJE W OTOCZENIU WIELOKULTUROWYM (9 godz. wykl./ 18 godz. éw.)
‘Wykiad i éwiczenia: dr hab. Krzysztof Celuch. orof. UMK (eez./zal.)

MARKETING MIEDZYNARODOWY (12 zodz. wvkl.)
‘Wyklad: dr hab. Krzysztof Celuch. prof. UMK (eaz.)

okresie dwéch tyzodni po dniu publikacii, plan moze ulec niewiclkim zmianom.

Grupa 4: SPECJALNOSC INWESTYCJE I NIERUCHOMOSCI

STRATEGIE FINANSOWANIA INWESTYCJI - DORADZTWO (9wvkl.)
‘Wyklad: prof. Dr hab.. Ewa Sicmiiska (zal)

WYCENA NIERUCHOMOSCI (27 wkl. 18¢6w.)
‘Wyklad. éwiczenia: dr inz.. Michal Zyemuntowicz (egz. /zal.)

INWESTYCJE ZAGRANICZNE. STRATEGIE INTERNACIONALIZACHI (18 wvkl. 9éw.)
‘Wyklad, éwiczenia: dr Malgorzata Szalucka(eaz. /zal)



