PLAN ZAJEC DLA 11 ROKU IT STOPNIA

Kierunek: ZARZADZANIE

Semestr letni, rok akademicki 2024/2025, studia niestacjonarne

Data Godziny Grupa 1: i §¢ 1 Zar ie Pr iebiorstwem Grupa 2: Specjalnos"c' HR Biznes Partner Grupa 3: Specjalnos¢ Nowoczesny marketing
N Przedmiot / sala
8.00-9.30
9.45-11.15
1.03 SOBOTA 11.30-13.00 - - — —— S
13.15-14.45 Marketingowe zarzadzanie przedsigbiorstwem - wyktad/¢wiczenia - s. 28A Konflikt i negocjacje w praktyce menedzera HR - wyktad - s. 1T
15.00-16.30 Marketingowe zarzadzanie przedsigbiorstwem - wyktad/¢wiczenia - s. 28A Konflikt i negocjacje w praktyce menedzera HR - wyktad - s. 1T
16.45-18.15 Marketingowe zarzadzanie przedsigbiorstwem - wyktad/¢wiczenia - s. 28A Wspotezesne koncepcje w HRM - wyklad/éwiczenia - s. T
8.00-9.30 Wspotczesne koncepcje w HRM - wyktad/¢wiczenia - s. IT
9.45-11.15 Wspotczesne koncepcje w HRM - wyktad/¢wiczenia - s. IT
2.03 NIEDZIELA 11.30-13.00 Wspotczesne koncepcje w HRM - wyktad/¢wiczenia - s. IT
13.15-14.45
15.00-16.30
16.45-18.15
8.00-9.30 Wspotezesne koncepcje w HRM - wyklad/éwiczenia - s. V
9.45-11.15 Zarzadzanie kooperacija przedsigbiorstw - wyktad - 5. VI Wspotezesne koncepcje w HRM - wyktad/éwiczenia - s. V
11.30-13.00 Zarzadzanie kooperacja przedsigbiorstw - wyklad - s. VI
8.03 SOBOTA 13.15-14.45 Strategie produktu | marki - wyklad/éwiczenia - 27A
15.00-16.30 Strategie produktu i marki - wyktad/¢wiczenia - 27A
16.45-18.15 Strategie produktu i marki - wyklad/¢wiczenia - 27A
8.00-9.30 rodla finansowania rozwoju przedsigbiorstw - wyklad - s. 11 Handel elektroniczny - wyktad/éwiczenia - s.
9.45-11.15 rodla finansowania rozwoju przedsigbiorstw - wyklad - s. II Handel elektroniczny - wyktad/éwiczenia - s. 29A
11.30-13.00 rodta finansowania rozwoju przedsigbiorstw - wykfad - s. IT Handel elektroniczny - wyktad/éwiczenia - s. 29A
903 NIEDZIELA ™355 1445 rodla finansowania rozwoiu przedsiebiorstw - wyklad —s. IT
15.00-16.30 Zrédta finansowania rozwoju przedsigbiorstw - wyklad - s. IT (do 15:45)
16.45-18.15
8.00-9.30 Konflikt i negocjacje w praktyce menedzera HR - wyktad - 5. V (od 8:45) Negocjacje w otoczeniu wielokulturowym - wyktad/¢wiczenia - 5. 22A
9.45-11.15 Konflikt i negocjacje w praktyce menedzera HR - wyktad - s. V ¢ w otoczeniu wielokulturowym - wyktad enia - 5. 22A
15.03 SOBOTA 11.30-13.00 Konflikt i negocjacje w praktyce menedzera HR - wyktad - s. V. Negocjacje w otoczeniu wielokulturowym - wyktad/¢wiczenia - 5. 22A
) 13.15-14.45 Coachi mentoring - ¢wiczenia - s. 128 ¢ w otoczeniu wielokulturowym - wyktad ia-s. 22A
15.00-16.30 Coachi mentoring - ¢wiczenia - s. 128 Negocjacje w otoczeniu wielokulturowym - wyktad/¢wiczenia - 5. 22A
16.45-18.15 Coaching i mentoring - ¢wiczenia - s. 128
8.00-9.30 Negocjacje w otoczeniu wielokulturowym - wyktad/¢wiczenia - 5. 22A
9.45-11.15 Negocjacje w otoczeniu wielokulturowym - wyktad/¢wic: 5. 22A
16.03 NIEDZIELA 11.30-13.00 ___ ‘ v _ __ Negoc! e w moczen?u w?e]okulturmvym - wyktad, Cwiczenia - 5. 22A
13.15-14.45 rodta finansowania rozwoju przedsigbiorstw - ¢wiczenia - s. 40 Negocjacje w otoczeniu wielokulturowym - wyktad/¢wiczenia - 5. 22A
15.00-16.30 rodta finansowania rozwoju przedsigbiorstw - ¢wiczenia - s. 40 Negocjacje w otoczeniu wielokulturowym - wyktad/¢wiczenia - 5. 22A
16.45-18.15 rodha finansowania rozwoju przedsiebiorstw - éwiczenia - s. 40
8.00-9.30 Coaching i mentoring - ¢wiczenia - s. 101
9.45-11.15 Coaching i mentoring - ¢wiczenia - s. 101
N 11.30-13.00 Coaching i mentoring - ¢wiczenia - s. 101
22.03 SOBOTA 13.15-14.45 Konflikt i negos e w praktyce menedzera HR - ¢wezienia - s. 127
15.00-16.30 Konflikt i negocjacje w praktyce menedzera HR - ¢wezienia - s. 127
16.45-18.15 Konflikt i negocjacje w praktyce menedzera HR - éwezienia - s. 127 (do 17:30)
8.00-9.30 Wspolczesne koncepcje w HRM - wyklad/¢wiczenia - s. 27A Handel elektroniczny - wyktad/éwiczenia - s. 29A
9.45-11.15 Wspolczesne koncepcje w HRM - wyklad/¢wiczenia - s. 27A Handel elektroniczny - wyktad/éwiczenia - s. 29A
23.03 NIEDZIELA 11.30-13.00 Wspolczesne koncepcie w HRM - wyklad/éwiczenia - s. 27A Handel elektroniczny - wyktad/éwiczenia - s. 29A
13.15-14.45 Seminarium ie
15.00-16.30 Seminarium magi: ie
16.45-18.15
8.00-9.30 Strategie produktu i marki - wyktad/éwiczenia - s. 40 Coaching i mentoring - éwiczenia - s. 128
9.45-11.15 Strategie produktu i marki - wyktad/éwiczenia - s. 40 Coaching i mentoring - éwiczenia - s. 128
29.03 SOBOTA 11.30-13.00 ' Strategie produktu i marki - wyktad/éwiczenia - s. 40 Coaching i mentoring - éwiczenia - s. 128
13.15-14.45 Zrddta finansowania rozwoiu przedsiebiorstw - éwiczenia - s. 40 Coaching i mentoring - éwiczenia - s. 128
15.00-16.30 Zrddia finansowania rozwoiu przedsiebiorstw - ¢éwiczenia - s. 40
16.45-18.15 Zrodta finansowania rozwoju przedsigbiorstw - éwiczenia - s. 40
8.00-9.30 Marketingowe zarzadzanie przedsiebiorstwem - wyklad/¢wiczenia - Handel elektroniczny - wyklad/éwiczenia - s. 27A
9.45-11.15 Marketingowe zarzadzanie przedsiebiorstwem - wyktad/¢wiczeni Handel elektroniczny - wyktad zenia - 5. 27A
30.03 NIEDZIELA 11.30-13.00 Marketingowe zarzadzanie przedsiebiorstwem - wyktad/éwiczenia - s. 101 Handel elektroniczny - wyklad/éwiczenia - s. 27A
: 13.15-14.45 Zrddia finansowania rozwoiu przedsiebiorstw - ¢éwiczenia - 5. 40
15.00-16.30 Zrddia finansowania rozwoiu przedsiebiorstw - ¢éwiczenia - s. 40
16.45-18.15 Zrodta finansowania rozwoju przedsigbiorstw - éwiczenia - s. 40
8.00-9.30 Marketingowe zarzadzanie przedsigbiorstwem - wyklad/¢wiczenia - s. II Prawo pracy - ¢wiczenia - s. 111
9.45-11.15 Marketingowe zarzadzanie przedsigbiorstwem - wyklad/¢wiczenia - s. II Prawo pracy - ¢wiczenia - s. 111
5.04 SOBOTA 11.30-13.00 Marketingowe zarzadzanie przedsigbiorstwem - wyktad/¢wiczenia - s. IT _ _ _
13.15-14.45 Seminarium ie
15.00-16.30 Seminarium magi: ie
16.45-18.15
8.00-9.30 Strategie produktu i marki - wyktad/¢wiczenia - s. 27A
9.45-11.15 Strategie produktu i marki - wyktad/¢wiczenia - 5. 27A
11.30-13.00 Strategie produktu i marki - wyklad/éwiczenia - s. 27A
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13.15-14.45
15.00-16.30
16.45-18.15
8.00-9.30 Negocjacje w otoczeniu wielokulturowym - wyklad/¢wiczenia - s. 22A (od 8:45)
9.45-11.15 Zarzadzanie kooperacja przedsigbiorstw - wyklad - s. 128 Neg je w otoczeniu wielokulturowym - wyktad/¢wiczenia - s. 22A
12.04 SOBOTA 11.30-13.00 Zarzadzanie kooperacja przedsigbiorstw - wyklad - s. 128 Negocjacje w otoczeniu wielokulturowym - wyklad/¢wiczeni;

" 13.15-14.45 Negocjacje w otoczeniu wielokulturowym - wyklad/¢wiczenia - s. 22A
15.00-16.30 Marketing migdzynarodowy - wyklad - s. 22A
16.45-18.15

8.00-9.30 Konflikt i negocjacje w praktyce menedzera HR - ¢wezienia - s. 127 Marketing migdzynarodowy - wyklad - s. 22A
9.45-11.15 Konflikt i negocjacje w praktyce menedzera HR - ¢wezienia - s. 127 Marketing migdzynarodowy - wyklad - s. 22A
11.30-13.00 Marketing migdzynarodowy - wyklad - s. 22A
13.04 NIEDZIELA 75751445 Marketing migdzynarodowy - wyklad -s. 22A
15.00-16.30 Marketing migdzynarodowy - wyklad - s. 22A
16.45-18.15

19.04 SOBOTA

WIELKANOC

8.00-9.30
9.45-11.15
11.30-13.00
13.15-14.45
15.00-16.30
16.45-18.15

20.04 NIEDZIELA

WIELKANOC

8.00-9.30
9.45-11.15
11.30-13.00
13.15-14.45
15.00-16.30
16.45-18.15

26.04 SOBOTA

8.00-9.30

Prawo pracy - ¢wiczenia - s. VII (od 8:45)

9.45-11.15

Prawo pracy - ¢wiczenia - s. VII

11.30-13.00

Prawo pracy - ¢wiczenia - s. VII

13.15-14.45

15.00-16.30

16.45-18.15

27.04 NIEDZIELA

8.00-9.30

9.45-11.15

Seminarium

11.30-13.00

Seminarium

13.15-14.45

15.00-16.30

16.45-18.15

3.05 SOBOTA

8.00-9.30
9.45-11.15
11.30-13.00
13.15-14.45
15.00-16.30
16.45-18.15

4.05 NIEDZIELA

8.00-9.30
9.45-11.15
11.30-13.00
13.15-14.45
15.00-16.30
16.45-18.15

10.05 SOBOTA

8.00-9.30

Zarzadzanie kooperacia przedsiebiorstw - wyklad - . II (od 8:45)

9.45-11.15

Coaching i mentoring - ¢wiczenia - 5. 55 (od 8:45)

Coaching i mentoring - ¢wiczenia - s. 55

11.30-13.00

Coaching i mentoring - ¢wiczenia - s. 55

13.15-14.45

Coaching i mentoring - ¢wiczenia - s. 55

15.00-16.30

16.45-18.15

11.05 NIEDZIELA

8.00-9.30

9.45-11.15

Seminarium i ie

11.30-13.00

Seminarium i ie

13.15-14.45

15.00-16.30

16.45-18.15

17.05 SOBOTA

JUWENALIA

8.00-9.30
9.45-11.15
11.30-13.00
13.15-14.45
15.00-16.30
16.45-18.15

18.05 NIEDZIELA

WYBORY
PREZYDENCKIE I

8.00-9.30

9.45-11.15

11.30-13.00

13.15-14.45

15.00-16.30

16.45-18.15

8.00-9.30




24.05 SOBOTA

9.45-11.15

11.30-13.00

13.15-14.45

15.00-16.30

16.45-18.15

25.05 NIEDZIELA

8.00-9.30

9.45-11.15

Seminarium

11.30-13.00

Seminarium

13.15-14.45

15.00-16.30

16.45-18.15

31.05 SOBOTA

8.00-9.30

9.45-11.15

11.30-13.00

13.15-14.45

15.00-16.30

16.45-18.15

1.06 NIEDZIELA

WYBORY
PREZYDENCKIE II

8.00-9.30

9.45-11.15

11.30-13.00

13.15-14.45

15.00-16.30

16.45-18.15

7.06 SOBOTA

8.00-9.30

9.45-11.15

Seminarium

11.30-13.00

Seminarium

13.15-14.45

15.00-16.30

16.45-18.15

8.06 NIEDZIELA

ZIELONE SWIATKI

8.00-9.30
9.45-11.15
11.30-13.00
13.15-14.45
15.00-16.30
16.45-18.15

14.06 SOBOTA

8.00-9.30

9.45-11.15

Seminarium

11.30-13.00

Seminarium

13.15-14.45

15.00-16.30

16.45-18.15

15.06 NIEDZIELA

8.00-9.30

9.45-11.15

11.30-13.00

13.15-14.45

15.00-16.30

16.45-18.15

21.06 SOBOTA

SESJA LETNIA

8.00-9.30

9.45-11.15

11.30-13.00

13.15-14.45

15.00-16.30

16.45-18.15

22.06 NIEDZIELA

SESJA LETNIA

8.00-9.30

9.45-11.15

11.30-13.00

13.15-14.45

15.00-16.30

16.45-18.15

28.06 SOBOTA

SESJA LETNIA

8.00-9.30

9.45-11.15

11.30-13.00

13.15-14.45

15.00-16.30

16.45-18.15

29.06 NIEDZIELA

SESJA LETNIA

8.00-9.30

9.45-11.15

11.30-13.00

13.15-14.45

15.00-16.30

16.45-18.15

PRZEDMIOTY DLA WSZYSTKICH SPECJALNOSCI

SEMINARIUM MAGISTERSKIE (30 godz. éw.)

ECTS
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dr hab. Dorota Grego-Planer, prof. UMK dr Joanna Petrykowska; dr Monika Maksim; dr Katarzyna Liczmanska-Kopcewicz;
dr Magdalena K dr Barbara Jozefowicz; dr Pawet Ceglinski; dr Pawet Brzustewicz
Seminaria beda odbywaly sie w terminach ustalonych przez prowadzacego.

SPECJALNOSC NOWOCZESNE ZARZADZANIE PRZEDSIEBIORSTWEM

ZRODLA FINANSOWANIA ROZWOJU PRZEDSIEBIORSTW (9 godz. wykl/ 18 godz. éw.)
Wyklad: dr Agnieszka Kus, ¢wiczenia: dr Angelika Panka (zal./zal.)

ZARZADZANIE KOOPERACJA PRZEDSIEBIORSTW (9 godz. wykl)
Wyklad: dr Michat Jagielski (egz.)

STRATEGIE PRODUKTU I MARKI (9 godz. wykL/ 9 godz. ¢w.)
Wyklad i ¢wiczenia: dr Katarzyna Liczmanska-Kopcewicz (zal./zal.)

MARKETINGOWE ZARZADZANIE PRZEDSIEBIORSTWEM (9 godz. wykl/ 9 godz. éw.)
Wyklad i ¢wiczenia: dr Katarzyna Liczmanska-Kopcewicz (egz./zal.)

SPECJALNOSC HR BIZNES PARTNER

PRAWO PRACY (9 godz. wykl.)
Wyklad i ¢wiczenia: dr Jagoda Jaskulska (zal./zal.)

COACHING I MENTORING (27 godz. éw.)
Cwiczenia: mgr Kazmierczak Marta (zal.)

WSPOLCZESNE KONCEPCJE W HRM (9 godz. wykL/ 9 godz. éw.)
Wyklad i ¢wiczenia: dr hab. Kamil Zawadzki, prof. UMK (zal.)

KONFLIKT I NEGOCJACJE W PRAKTYCE MENEDZERA HR (9 godz. wykL/ 9 godz. éw.)
Wyklad i ¢wiczenia: dr Jolanta Jaworska (zal./zal.)

SPECJALNOSC NOWOCZESNY MARKETING

HANDEL ELEKTRONICZNY (9 godz. wykl/ 9 godz. éw.)
Wyklad i ¢wiczenia: dr Pawet Brzustewicz (zal./zal.)

NEGOCJACJE W OTOCZENIU WIELOKULTUROWYM (9 godz. wykl./ 18 godz. éw.)
Wyklad i éwiczenia: dr hab. Krzysztof Celuch, prof. UMK (egz./zal.)

MARKETING MIEDZYNARODOWY (12 godz. wykL)
Wyktad: dr hab. Krzysztof Celuch, prof. UMK (egz.)

‘W okresie dwéch tygodni po dniu publikacii, plan moze ulec niewielkim zmianom.



