PLAN ZAJĘĆ DLA III ROKU I STOPNIA 
Komunikacja i psychologia w biznesie 
Semestr zimowy, rok akademicki 2021/2022, studia niestacjonarne
	Data
	Godziny
	Przedmiot / sala

	
	8.00-9.30
	ZARZĄDZANIE INNOWACYJNOŚCIĄ zdalnie 

	
	9.45-11.15
	ZARZĄDZANIE INNOWACYJNOŚCIĄ zdalnie

	9 X
	11.30-13.00
	ZARZĄDZANIE INNOWACYJNOŚCIĄ zdalnie

	Sobota
	13.15-14.45
	ZARZĄDZANIE MIĘDZYKULTUROWE zdalnie

	
	15.00-16.30
	ZARZĄDZANIE MIĘDZYKULTUROWE zdalnie

	
	16.45-18.15
	ZARZĄDZANIE MIĘDZYKULTUROWE zdalnie

	
	8.00-9.30
	ZARZĄDZANIE INNOWACYJNOŚCIĄ zdalnie 

	
	9.45-11.15
	ZARZĄDZANIE INNOWACYJNOŚCIĄ zdalnie

	10 X
	11.30-13.00
	ZARZĄDZANIE INNOWACYJNOŚCIĄ zdalnie

	Niedziela
	13.15-14.45
	ZARZĄDZANIE INNOWACYJNOŚCIĄ zdalnie

	
	15.00-16.30
	

	
	16.45-18.15
	

	
	8.00-9.30
	SEMINARIUM DYPLOMOWE

	
	9.45-11.15
	SPRZEDAŻ BEZPOŚREDNIA I JEJ TECHNIKI SALA I

	16 X
	11.30-13.00
	SPRZEDAŻ BEZPOŚREDNIA I JEJ TECHNIKI SALA I

	Sobota
	13.15-14.45
	SPRZEDAŻ BEZPOŚREDNIA I JEJ TECHNIKI SALA I

	
	15.00-16.30
	ZACHOWANIE KONSUMENTÓW sala I

	
	16.45-18.15
	ZACHOWANIE KONSUMENTÓW sala I

	
	8.00-9.30
	ZACHOWANIE KONSUMENTÓW sala I

	
	9.45-11.15
	ZACHOWANIE KONSUMENTÓW sala I

	17 X
	11.30-13.00
	ZACHOWANIE KONSUMENTÓW sala I

	Niedziela
	13.15-14.45
	STARETGIE MARKETINGOWE sala I

	
	15.00-16.30
	STARETGIE MARKETINGOWE sala I

	
	16.45-18.15
	STARETGIE MARKETINGOWE sala I

	
	8.00-9.30
	ASERTYWNOŚĆ W BIZNESIE sala I

	
	9.45-11.15
	ASERTYWNOŚĆ W BIZNESIE sala I

	23 X
	11.30-13.00
	ASERTYWNOŚĆ W BIZNESIE sala I

	Sobota
	13.15-14.45
	PODSTAWY ETYKI  sala AULA WNEIZ

	
	15.00-16.30
	PODSTAWY ETYKI  sala AULA WNEIZ

	
	16.45-18.15
	

	
	8.00-9.30
	

	
	9.45-11.15
	

	24 X
	11.30-13.00
	

	Niedziela
	13.15-14.45
	PODSTAWY ETYKI  sala AULA WNEIZ

	
	15.00-16.30
	PODSTAWY ETYKI  sala AULA WNEIZ

	
	16.45-18.15
	

	
	8.00-9.30
	ZARZĄDZANIE INNOWACYJNOŚCIĄ zdalnie

	
	9.45-11.15
	ZARZĄDZANIE INNOWACYJNOŚCIĄ zdalnie

	6 XI
	11.30-13.00
	ZARZĄDZANIE INNOWACYJNOŚCIĄ zdalnie

	Sobota
	13.15-14.45
	ZARZĄDZANIE MIĘDZYKULTUROWE zdalnie

	
	15.00-16.30
	ZARZĄDZANIE MIĘDZYKULTUROWE zdalnie

	
	16.45-18.15
	ZARZĄDZANIE MIĘDZYKULTUROWE zdalnie

	
	8.00-9.30
	ASERTYWNOŚĆ W BIZNESIE sala I

	
	9.45-11.15
	ASERTYWNOŚĆ W BIZNESIE sala I

	7 XI
	11.30-13.00
	ASERTYWNOŚĆ W BIZNESIE sala I

	Niedziela
	13.15-14.45
	ZARZĄDZANIE KARIERĄ sala 55

	
	15.00-16.30
	ZARZĄDZANIE KARIERĄ sala 55

	
	16.45-18.15
	ZARZĄDZANIE KARIERĄ sala 55 do godz. 17.30


	
	8.00-9.30
	SPRZEDAŻ BEZPOŚREDNIA I JEJ TECHNIKI SALA I

	
	9.45-11.15
	SPRZEDAŻ BEZPOŚREDNIA I JEJ TECHNIKI SALA I

	20 XI
	11.30-13.00
	SPRZEDAŻ BEZPOŚREDNIA I JEJ TECHNIKI SALA I

	Sobota
	13.15-14.45
	NARZĘDZIA IT WSPOMAGAJĄCE ZARZĄDZANIE SPRZEDAŻĄ sala 118

	
	15.00-16.30
	NARZĘDZIA IT WSPOMAGAJĄCE ZARZĄDZANIE SPRZEDAŻĄ sala 118

	
	16.45-18.15
	NARZĘDZIA IT WSPOMAGAJĄCE ZARZĄDZANIE SPRZEDAŻĄ sala 118 do godz. 17.30

	
	8.00-9.30
	ASERTYWNOŚĆ W BIZNESIE sala I

	
	9.45-11.15
	ASERTYWNOŚĆ W BIZNESIE sala I

	21 XI
	11.30-13.00
	ASERTYWNOŚĆ W BIZNESIE sala I

	Niedziela
	13.15-14.45
	ZARZĄDZANIE KARIERĄ sala I

	
	15.00-16.30
	ZARZĄDZANIE KARIERĄ sala I

	
	16.45-18.15
	


	
	8.00-9.30
	

	
	9.45-11.15
	STARETGIE MARKETINGOWE sala I

	27 XI
	11.30-13.00
	STARETGIE MARKETINGOWE sala I

	Sobota
	13.15-14.45
	PODSTAWY ETYKI  sala AULA WNEIZ

	
	15.00-16.30
	PODSTAWY ETYKI  sala AULA WNEIZ

	
	16.45-18.15
	

	
	8.00-9.30
	

	
	9.45-11.15
	

	 28 XI
	11.30-13.00
	

	Niedziela
	13.15-14.45
	PODSTAWY ETYKI  sala AULA WNEIZ

	
	15.00-16.30
	PODSTAWY ETYKI  sala AULA WNEIZ

	
	16.45-18.15
	

	
	8.00-9.30
	ZARZĄDZANIE INNOWACYJNOŚCIĄ zdalnie

	
	9.45-11.15
	ZARZĄDZANIE INNOWACYJNOŚCIĄ zdalnie

	4 XII
	11.30-13.00
	ZARZĄDZANIE INNOWACYJNOŚCIĄ zdalnie

	Sobota
	13.15-14.45
	ZARZĄDZANIE INNOWACYJNOŚCIĄ zdalnie do godz. 14,00

	
	15.00-16.30
	Od godz. 14,15 ZARZĄDZANIE MIĘDZYKULTUROWE zdalnie

	
	16.45-18.15
	ZARZĄDZANIE MIĘDZYKULTUROWE zdalnie do godz. 19,00

	
	8.00-9.30
	

	
	9.45-11.15
	STARETGIE MARKETINGOWE sala I

	5 XII
	11.30-13.00
	STARETGIE MARKETINGOWE sala I

	Niedziela
	13.15-14.45
	STARETGIE MARKETINGOWE sala I

	
	15.00-16.30
	

	
	16.45-18.15
	

	
	8.00-9.30
	Od godz. 8,45 E-COMMERCE sala I

	
	9.45-11.15
	E-COMMERCE sala I

	11 XII
	11.30-13.00
	E-COMMERCE sala I

	Sobota
	13.15-14.45
	PODSTAWY ETYKI  sala AULA WNEIZ

	
	15.00-16.30
	NARZĘDZIA IT WSPOMAGAJĄCE ZARZĄDZANIE SPRZEDAŻĄ sala 118

	
	16.45-18.15
	NARZĘDZIA IT WSPOMAGAJĄCE ZARZĄDZANIE SPRZEDAŻĄ sala 118

	
	8.00-9.30
	

	
	9.45-11.15
	E-COMMERCE sala I

	12 XII
	11.30-13.00
	E-COMMERCE sala I

	Niedziela
	13.15-14.45
	STARETGIE MARKETINGOWE sala I

	
	15.00-16.30
	STARETGIE MARKETINGOWE sala I

	
	16.45-18.15
	STARETGIE MARKETINGOWE sala I do godz. 17,30

	
	8.00-9.30
	Od godz. 8,45 BUDOWANIE I MOTYWOWANIE ZESPOŁU SPRZEDAŻOWEGO sala I

	
	9.45-11.15
	BUDOWANIE I MOTYWOWANIE ZESPOŁU SPRZEDAŻOWEGO sala I

	18 XII
	11.30-13.00
	BUDOWANIE I MOTYWOWANIE ZESPOŁU SPRZEDAŻOWEGO sala I

	Sobota
	13.15-14.45
	ZACHOWANIE KONSUMENTÓW sala I

	
	15.00-16.30
	

	
	16.45-18.15
	

	
	8.00-9.30
	ZACHOWANIE KONSUMENTÓW sala I

	
	9.45-11.15
	ZACHOWANIE KONSUMENTÓW sala I

	19 XII
	11.30-13.00
	ZACHOWANIE KONSUMENTÓW sala I

	Niedziela
	13.15-14.45
	BUDOWANIE I MOTYWOWANIE ZESPOŁU SPRZEDAŻOWEGO sala I

	
	15.00-16.30
	BUDOWANIE I MOTYWOWANIE ZESPOŁU SPRZEDAŻOWEGO sala I

	
	16.45-18.15
	

	
	8.00-9.30
	

	
	9.45-11.15
	STARETGIE MARKETINGOWE sala I

	8 I
	11.30-13.00
	STARETGIE MARKETINGOWE sala I

	Sobota
	13.15-14.45
	STARETGIE MARKETINGOWE sala I

	
	15.00-16.30
	

	
	16.45-18.15
	

	
	8.00-9.30
	

	
	9.45-11.15
	

	9 I
	11.30-13.00
	

	Niedziela
	13.15-14.45
	

	
	15.00-16.30
	

	
	16.45-18.15
	


	
	8.00-9.30
	

	
	9.45-11.15
	

	15 I
	11.30-13.00
	

	Sobota
	13.15-14.45
	

	
	15.00-16.30
	

	
	16.45-18.15
	

	
	8.00-9.30
	

	
	9.45-11.15
	

	16 I
	11.30-13.00
	

	Niedziela
	13.15-14.45
	

	
	15.00-16.30
	

	
	16.45-18.15
	

	
	8.00-9.30
	

	
	9.45-11.15
	

	22 I
	11.30-13.00
	

	Sobota
	13.15-14.45
	

	
	15.00-16.30
	

	
	16.45-18.15
	

	
	8.00-9.30
	

	
	9.45-11.15
	

	23 I
	11.30-13.00
	

	Niedziela
	13.15-14.45
	

	
	15.00-16.30
	

	
	16.45-18.15
	

	
	8.00-9.30
	

	
	9.45-11.15
	

	29 I
	11.30-13.00
	

	Sobota
	13.15-14.45
	

	
	15.00-16.30
	

	
	16.45-18.15
	

	
	8.00-9.30
	

	
	9.45-11.15
	

	30 I
	11.30-13.00
	

	Niedziela
	13.15-14.45
	

	
	15.00-16.30
	

	
	16.45-18.15
	

	
	8.00-9.30
	SPRZEDAŻ BEZPOŚREDNIA I JEJ TECHNIKI SALA I

	
	9.45-11.15
	SPRZEDAŻ BEZPOŚREDNIA I JEJ TECHNIKI SALA I

	5 II
	11.30-13.00
	SPRZEDAŻ BEZPOŚREDNIA I JEJ TECHNIKI SALA I

	Sobota
	13.15-14.45
	

	
	15.00-16.30
	

	
	16.45-18.15
	

	
	8.00-9.30
	

	
	9.45-11.15
	

	6 II
	11.30-13.00
	

	Niedziela
	13.15-14.45
	

	
	15.00-16.30
	

	
	16.45-18.15
	

	
	8.00-9.30
	

	
	9.45-11.15
	

	12 II
	11.30-13.00
	

	Sobota
	13.15-14.45
	

	
	15.00-16.30
	

	
	16.45-18.15
	

	
	8.00-9.30
	

	
	9.45-11.15
	

	13 II
	11.30-13.00
	

	Niedziela
	13.15-14.45
	

	
	15.00-16.30
	

	
	16.45-18.15
	


Zajęcia / wykłady z obszaru nauk humanistycznych (4 pkt .ECTS w r. ak.): (zal.): 

PODSTAWY ETYKI, dr hab. Piotr Domeracki, prof. UMK wykład (18 godz.) (zal.) (2 pkt. ECTS) wspólnie z  II rokiem zarządzania; III r. Logistyki 
SEMINARIUM DYPLOMOWE (18 godz.), (2 ECTS), dr Dorota Grego-Planer., dr Monika Wojdyło, dr Barbara Józefowicz. Zajęcia  seminarium będą odbywały się w terminach ustalonych przez prowadzącego .
ZARZĄDZANIE INNOWACYJNOŚCIĄ  – wykład (18 godz.) i ćwiczenia (9 godz.) dr Agnieszka Kuś (egz./zal.) (5 ECTS) zajęcia zdalne
ZARZĄDZANIE MIĘDZYKULTUROWE – wykład (18 godz.) dr Krzysztof Celuch (zal.) (3 ECTS) zajęcia zdalne
ASERTYWNOŚĆ W BIZNESIE, ćwiczenia (18 godz.) dr Kamila Skrzypczyńska (zal.) (3 ECTS)
ZARZĄDZANIE KARIERĄ, ćwiczenia (9 godz.) dr Kamila Skrzypczyńska i(zal. (2 ECTS)
E-COMMERCE, ćwiczenia (9 godz.) dr Mateusz Tomanek (zal.) (1 ECTS)
SPRZEDAŻ BEZPOŚREDNIA I JEJ TECHNIKI, ćwiczenia (18 godz.) dr Karol Rywocki (zal.) (3 ECTS)
STARETGIE MARKETINGOWE,  wykład (9 godz.) i ćwiczenia (18 godz.) dr Joanna Petrykowska (egz./zal.) (4 ECTS)
ZACHOWANIE KONSUMENTÓW,  wykład (9 godz.) i ćwiczenia (9 godz.) dr Katarzyna Liczmańska-Kopcewicz (egz./zal.) (3 ECTS)
NARZĘDZIA IT WSPOMAGAJĄCE ZARZĄDZANIE SPRZEDAŻĄ, ćwiczenia (9 godz.) dr hab. Sylwester Bejger, prof. UMK (zal) (1 ECTS)
BUDOWANIE I MOTYWOWANIE ZESPOŁU SPRZEDAŻOWEGO, ćwiczenia (9 godz.) dr Barbara Józefowicz (zal) (1 ECTS)

PRAKTYKA ZAWODOWA w ciągu III roku (5 ECTS, 4 tygodnie)
Uwaga: W okresie dwóch tygodni plan może ulec niewielkim zmianom.
Studentów obowiązuje samodzielna rejestracja na wszystkie zajęcia z wyjątkiem wykładów ogólnouczelnianych, na które zapisuje dziekanat. Rejestracja rozpoczyna się 30.09.2021 r. o godzinie 8.00.

