PLAN ZAJEC DLA 111 ROKU I STOPNIA
Kierunek: Komunikacja i psychologia w biznesie
Semestr zimowy, rok icki 2026/2027, studia nit ji

ne

14.11
SOBOTA

8.00-9.30

. Grupa 2: Specjalnosé¢ MENEDZER ZARZADZANIA SPRZEDAZA | Grupa 3: Specjal Menedzer HR
Data Godziny -
Przedmiot / sala
8.00-9.30 ZARZADZANIE MIEDZYKULTUROWE — wyktad - 5.1
9.45-11.15 ZARZADZANIE MIEDZYKULTUROWE — wyklad - s.I
3.10 11.30-13.00 ZARZADZANIE MIEDZYKULTUROWE — wyklad - s.I
SOBOTA 13.15-14.45 ASERTYWNOSC W BIZNESIE — ¢wiczenia - 101
15.00-16.30 ASERTYWNOSC W BIZNESIE — ¢wiczenia - 101
16.45-18.15 ASERTYWNOSC W BIZNESIE — éwiczenia - 101
8.00-9.30 ZARZADZANIE MIEDZYKULTUROWE — wyklad - s.I
9.45-11.15 ZARZADZANIE MIEDZYKULTUROWE — wyktad - 5.1
N|EA|;',120|E|_ 11.30-13.00 ZARZADZANIE MIEDZYKULTUROWE — wyklad - 5.1
A 13.15-14.45 Z i OW - ja - 5.1 Prawne uwarunkowania dziatalno$ci HR - wyktad - s.IX
15.00-16.30 Z i oW - ja - 5.1 Prawne uwar ia dzi Sci HR - wyktad - s.IX
16.45-18.15 Zachowanie konsumentow - wyklad/éwiczenia - s.1 Prawne uwarunkowania dziafalnosci HR - wyklad - s.IX Zajecia koriczg si¢ 0 17:30
8.00-9.30 Zarzadzanie innowacyjnoscia - wyklad/éwiczenia - s.46
9.45-11.15 dzanie i Scig - wykt iczenia - 5.46
10.10 11.30-13.00 d - wykl ia - 5.46
SOBOTA 13.15-14.45 PODSTAWY ETYKI - wyklad - s.VII
15.00-16.30 PODSTAWY ETYKI - wyklad - s.VII
16.45-18.15 PODSTAWY ETYKI - wyktad - s.VII
8.00-9.30 Sprzedaz bezposrednia i - wiczenia - 118
1110 9.45-11.15 Sprzedaz bezposrednia i jej techniki - éwiczenia - 118 stem ia i dzania - Ewi ia -s.16
NIEbZIEL 11.30-13.00 Sprzedaz bezposrednia i jej techniki - éwiczenia - 118 _ _ — il T r— 2-5.16
13.15-14.45 Copywriting w dobie Al - wyklad - Aula
A 15.00-16.30 Copywriting w dobie Al - wyklad - Aula
16.45-18.15 Copywriting w dobie Al - wyklad - Aula
8.00-9.30 Seminarium dyplomowe
Analityka HR - éwiczenia - s.15
17.10 Employer Branding - éwiczenia - s.55
SOBOTA Employer Branding - éwiczenia - 5.55
15.00-16.30 ie i moty i z B ia - 46 Prawne uwar ia dziatalnosci HR - wyklad - 5.55
16.45-18.15 | Budowanie i motywowanie zespoltu sprzedazowego - ¢wiczenia - 46 Prawne uwarunkowania dziafalnosci HR - wyklad - 5.55
8.00-9.30 Analityka HR - éwiczenia - 5.15
18.10 9.45-11.15 Analityka HR - ¢wiczenia - 5.15
NIEbZIEL 11.30-13.00 Analityka HR - ¢wiczenia - 5.15
" 13.15-14.45 Employer Branding - éwiczenia - s.1X
15.00-16.30 Employer Branding - ¢wiczenia - s.IX
16.45-18.15 Employer Branding - éwiczenia - s.IX Zajecia koncza sie 0 17:30
8.00-9.30 Zarzadzanie innowacyjnoscia - wyklad/¢wiczenia - s.16
9.45-11.15 dzanie i Scig - fad/Ewi ja-s.16
24.10 11.30-13.00 d: - wykl ia-s.16
SOBOTA 13.15-14.45 Copywriting w dobie Al - wyklad - Aula
Copywriting w dobie Al - wyklad - Aula
Sprzedaz b
Nléfl:’);olEL 11.30-13.00 | Sprzedaz bezp d -118 _
13.15-14.45 PODSTAWY ETYKI - wyklad - Aula
A 15.00-16.30 PODSTAWY ETYKI - wyklad - Aula
16.45-18.15 PODSTAWY ETYKI - wyklad - Aula

Seminarium dyplomowe

9.45-11.15

E- - Ewi ia - 15 Zajecia

ja si¢ 0 10:30

11.30-13.00

E - commerce - ¢wiczenia - 15

Systemy ia - s.29a

13.15-14.45

E - commerce - ¢wiczenia - 15

Systemy ia i ia - ia - s.29a

15.00-16.30

PODSTAWY ETYKI - wykla

- Aula

16.45-18.15

PODSTAWY ETYKI - wyklad

- Aula

15.11
NIEDZIEL
A

8.00-9.30

Rekrutacja wspierajaca i onboarding - wyklad - s.VIII Zajecia zaczynaja si¢ o 8:45

9.45-11.15

E - commerce - éwiczenia - lab. 1

Rekrutacja wspierajaca i onboarding - wyktad - 5. VIII

11.30-13.00

E - commerce - éwiczenia - lab. 1

Rekrutacja wspierajaca i onboarding - wyktad - 5. VIII

13.15-14.45

Copywriting w dobie Al - wyklad - Aula

15.00-16.30

Copywriting w dobie Al - wyklad - Aula

16.45-18.15

Copywriting w dobie Al - wyklad - Aula

2111
SOBOTA

8.00-9.30

9.45-11.15

11.30-13.00

13.15-14.45

Strategie marketingowe - wyklad/¢wiczenia - 128

Systemy ia i dzania - wi ja-s.118

15.00-16.30

Strategie marketingowe - wyklad/¢wiczenia - 128

Systemy ia i dzania - Ewi ja-s.118

16.45-18.15

Strategie marketingowe - wyktad/éwiczenia - 128

2211
NIEDZIEL
A

8.00-9.30

Narzedzia IT wspomagajace zarzadzanie sprzedaza - éwiczenia - lab.2 Zajecia zaczynaja si¢ o 8:45

9.45-11.15

Narzedzia IT wspomagajace zarzadzanie sprzedaz - éwiczenia - lab.2

11.30-13.00

Narzedzia IT wspomagajace zarzadzanie sprzedaz - éwiczenia - lab.2

13.15-14.45

ie zespotu dazowego - ¢ ia - 5.55

15.00-16.30

ie zespotu dazowego - ¢ ia - 5.55

16.45-18.15

Budowanie i motywowanie zespotu sprzedazowego - ¢wiczenia - s.55 Zajecia koficzg sig 0 17:30

28.11
SOBOTA

8.00-9.30

Seminarium ayp lomowe

9.45-11.15

ja-s.16

11.30-13.00

ja-s.16

13.15-14.45

ia-s.16

15.00-16.30
16.45-18.15

29.11
NIEDZIEL
A

8.00-9.30

PODSTAWY ETYKI - wyklad

- Aula

Analityka HR - ¢wiczenia - .15

9.45-11.15

Analityka HR - ¢wiczenia - 5.15

11.30-13.00

Analityka HR - ¢wiczenia - 5.15

13.15-14.45

Seminarium dyplomowe

15.00-16.30

16.45-18.15

512
SOBOTA

8.00-9.30

Zarzadzanie innowacyj

jnoscig - wyklad/¢wiczenia - 5.16

9.45-11.15

Tl

ig - W)

ia-s.16

11.30-13.00

Ve

ig - W)

ia-s.16

13.15-14.45

ia - 28a

mar -

Systemy ia i ia - wykk ia - s.I

15.00-16.30

ie marketi - ia - 28a

Systemy ia i ia - wykk ia - s.I

16.45-18.15

Strategie marketingowe - wyklad/¢wiczenia - 28a Zajecia konczg si¢ 0 17:30

6.12
NIEDZIEL
A

8.00-9.30

Strategie marketingowe - wyklad/¢wiczenia - 28a

9.45-11.15

Strategie marketingowe - wyklad/¢wiczenia - 28a

11.30-13.00

Strategie marketingowe - wyklad/¢wiczenia - 28a

13.15-14.45

Seminarium dyplomowe

15.00-16.30

16.45-18.15

1212
SOBOTA

8.00-9.30

9.45-11.15

Zarzadzanie innowacyjnoscia - wyklad/éwiczenia - .16 Zajecia zaczynajg sig o 8:45

Zarzad

ji - W,

-s.16

11.30-13.00

Sprzedaz bezposrednia i jej i- ¢wiczenia - 118

13.15-14.45

Sprzedaz bezposrednia i - ¢wiczenia - 118

Rekrutacja wspierajaca i onboarding - ¢wiczenia - s.40

Rekrutacja i i onboarding - ¢ ia - .40

15.00-16.30

Sprzedaz bezposrednia i jej techniki - ¢wiczenia - 118

Rekrutacja i ing - Cwi ia - 5.40 Zajecia konczg si¢ o 15:45

16.45-18.15

13.12
NIEDZIEL
A

8.00-9.30

eminarium dyplomowe

9.45-11.15

Strategie marketingowe - wyklad/¢wiczenia - 118

11.30-13.00

Strategie marketingowe - wyklad/¢wiczenia - 118

13.15-14.45

Zachowanie konsumentow - wyktad/¢wiczenia - 5.V.

15.00-16.30

16.45-18.15
8.00-9.30

Zachowanie konsumentow - wyklad/¢wiczenia - 5.V.

Zachowanie konsumentow - wyktad/¢wiczenia - s.V.




9.45-11.15
11.30-13.00
13.15-14.45
15.00-16.30
16.45-18.15
8.00-9.30
9.45-11.15
11.30-13.00
13.15-14.45
15.00-16.30
16.45-18.15
8.00-9.30 ASERTYWNOSC W BIZNESIE — ¢wiczenia - 5.16
9.45-11.15 ASERTYWNOSC W BIZNESIE — ¢wiczenia - 5.16
09.01 11.30-13.00 ASERTYWNOSC W BIZNESIE — ¢wiczenia - 5.16
SOBOTA 13.15-14.45 ZARZADZANIE KARIERA - ¢wiczenia - 5.16
15.00-16.30 ZARZADZANIE KARIERA - ¢wiczenia - 5.16
16.45-18.15 ZARZADZANIE KARIERA - ¢wiczenia - 5.16 Zajecia koncza si¢ 0 17:30
8.00-9.30 Rekrutacja wspierajaca i onboarding - wykiad - s.VI
1001 9.45-11.15 Rekrutacja wspierajaca i onboarding - wyklad - s.VI
NIEDZIEL 11.30-13.00 Systemy motywowania i wynagradzania - wyklad/¢wiczenia - s. VI
A 13.15-14.45 Analityka HR - éwiczenia - 5.15
15.00-16.30 Analityka HR - éwiczenia - 5.15
16.45-18.15
8.00-9.30 ASERTYWNOSC W BIZNESIE — ¢wiczenia - 5.16
9.45-11.15 ASERTYWNOSC W BIZNESIE — ¢wiczenia - 5.16
16.01 11.30-13.00 ASERTYWNOSC W BIZNESIE — ¢wiczenia - 5.16
SOBOTA 13.15-14.45 ZARZADZANIE KARIERA - ¢wiczenia - 5.16
15.00-16.30 ZARZADZANIE KARIERA - ¢wiczenia - 5.16
16.45-18.15
8.00-9.30 t ic | ow - wyktad/¢wiczenia - s.27a
9.45-11.15 T i k ow - wyktad/cwi ia-s.27a
11.30-13.00 b ie | ow - wyktad/¢wiczenia - 5.27a
13.15-14.45 |Narzedzia IT ji ie sprzedaza - ¢wi ia - 24a
15.00-16.30 | Narzedzia IT ji ie sprzedaza - ¢wi ia - 24a
16.45-18.15
8.00-9.30 Seminarium dyplomowe
9.45-11.15
23.01 11.30-13.00
SOBOTA 13.15-14.45
15.00-16.30
16.45-18.15
8.00-9.30 ZARZADZANIE MIEDZYKULTUROWE — wyklad - 5.1V
9.45-11.15 ZARZADZANIE MIEDZYKULTUROWE — wyklad - s.IV/
11.30-13.00 ZARZADZANIE MIEDZYKULTUROWE — wyklad - s.IV/
13.15-14.45 Rekrutacja ierajaca i onboarding - ¢wi ia - s.11
15.00-16.30 Rekrutacja wspierajgca i onboarding - éwiczenia - s.11
16.45-18.15
8.00-9.30
9.45-11.15
30.01 11.30-13.00
SOBOTA 13.15-14.45
15.00-16.30
16.45-18.15
8.00-9.30
9.45-11.15
11.30-13.00
13.15-14.45
15.00-16.30
16.45-18.15

17.01
NIEDZIEL
A

24.01
NIEDZIEL
A

Seminarium dyplomowe
31.01
NIEDZIEL
A

WYKLAD Z ZAKRESU NAUK HUMANISTYCZNYCH (18 godz. wykl) - do wyboru:
PODSTAWY ETYKI - wyklad (18 godz.) dr hab. Piotr Domeracki, prof. UMK (egz.) 2 ECTS

Copywriting w dobie Al - wyktad (18 godz.) dr hab.. Rafat Moczkodan, prof. UMK (egz.) 2ECTS

SEMINARIUM DYPLOMOWE (18 godz.) (2 ECTS): dr Magdalena Kaliniska; dr Monika Maksim; dr Joanna Petrykowska, dr Katarzyna Liczmanska-Kopcewicz

Zajgcia seminarium beda odbywaly si¢ w h przez

ZARZADZANIE MIEDZYKULTUROWE — wyklad (18 godz.) dr hab. Krzysztof Celuch, prof. UMK (zal.) (3 ECTS)
ASERTYWNOSC W BIZNESIE — éwiczenia (18 godz.) gr. 2+3 dr Kamila Skrzypczynska (zal.) (3 ECTS)
ZARZADZANIE KARIERA — ¢wiczenia (9 godz.) dr Kamila Skrzypczyfiska (zal.) 2 ECTS

Zarzadzanie innowacyjnoscia - wyktad (18 godz. ) éwiczenia (9godz.) dr Agnieszka Kus (egz./zal.) 5 ETCS
PRAKTYKA ZAWODOWA w ciagu I1I roku (5 ECTS, 4 tygodnie)

‘W okresie dwoch tygodni po dniu publikacji, plan moze ulec niewielkim zmianom.

Specjalnosé MENEDZER ZARZADZANIA SPRZEDAZA (Grupa2)

Narzedzia IT wspomagajace zarzadzanie sprzedazg - éwiczenia gr. 2 (9godz.) mgr Piotr Prorok (zal.) IETCS

ie i moty ie zespolu Z - Wi ia gr. 2 (9 godz.) dr Barbara Jozefowicz (zal.) IETCS
E - commerce - ¢wiczenia gr. 2 (9 godz.) dr Mariusz Lewandowski (zal.) 1 ETCS
Zachowanie konsumentow - wyklad (9 godz.) éwiczenia (9 godz.) dr Katarzyna Liczmanska - Kopcewicz (egz./zal.) 3 ETCS
Strategie marketingowe - wyklad (9godz.) éwiczenia (18 godzin) dr Joanna Petrykowska (egz./zal.) 4 ETCS

Sprzedaz b

dnia i jej techniki - ¢wi ia (18 godz.) dr Rywocki Karol (zal.) 3 ETCS

Specjalno$é: Menedzer HR (Grupa 3)

Prawne uwarunkowania dziatalnosci HR - wyklad (9 godz.) dr Pawetl Ceglinski (egz.) 2ECTS

Employer Branding - ¢wiczenia (9 godz.) dr Patrycja Gulak - Lipka (zal.) IECTS

Analityka HR - ¢wiczenia (18 godz.) dr Michat Jagielski (zal.) 2ECTS

Systemy motywowania i wynagradzania - wyklad (9 godz.) i ¢wiczenia (9 godz.) dr Monika Maksim (egz./zal.) 3ects

Rekrutacja wspierajaca i onboarding - wyktad (9 godz.) dr hab. Kamil Zawadzki, prof. UMK, éwiczenia (9 godz.) dr Jarostaw Oczki (egz./zal.) 3ETCS



